会议总结

6月5－6日，“赢聚力·跨区域中小银行银团联合会”在四川九寨沟成功召开第四次会议，联合会成员行行级领导和公司业务部负责人50余人出席了会议。

本次会议上，对联合会成立以来取得的成果进行了全面回顾，并隆重举行了新成员行——广西北部湾银行的加盟仪式，签署了赢聚力商标注册协议（“赢聚力”将作为联合会成员行共有的产品品牌进行运作）。同时，还举行了由平安银行牵头联合3家中外资成员行共同组建成功的2个银团贷款项目签字仪式，共计13亿元贷款，使联合会在银团贷款合作领域上再结硕果。

平安银行叶望春副行长作为联合会理事长行代表首先致辞，总结并充分肯定了联合会自2007年底成立一年半来的工作，并对联合会未来的发展思路、运作模式、业务合作范围以及合作策略等进行了深入的分析和探讨。汉口银行副行长徐欣随后以协办方的身份致欢迎词，对联合会取得的成绩和理事长行所做的工作给予了高度评价。

联合会成立一年半来，各项工作都取得了不俗的成绩，总体而言，本次会议取得了以下五个方面的成果：

一、吸纳新成员。广西北部湾银行正式加盟“赢聚力·跨区域中小银行银团联合会”，成为第二十四家成员，彰显联合会影响的扩大。

二、以共同的品牌“赢聚力”来实现“共享、共赢”的理念开始落地生根。在平安银行的主导下，联合会成员行共同签署了赢聚力商标注册协议，以理财业务为先导，利用各行在各自区域的资源和渠道和优势，在统一一致的公众形象之中寻求力量组合，实现更深层次的合作与共享。

三、有效推动了银团贷款项目池的建设。会议上平安银行牵头3家中外成员行正式签约2笔总金额13亿元的银团贷款项目，带来800万元的中间业务收入。与此同时其他成员行向联合会推介了7个银团项目拟进入操作阶段，总金额近百亿元，且项目金额单笔均在10亿元以上，项目质量大幅度提高，逐步具备了与大型商业银行竞争大型优质客户的能力。

四、联合会平台成为开辟次级债券发行的新渠道。在本次会议上，平安银行向成员行开展了次级债发行的路演推介工作，各成员行对平安银行的次级债反应积极，会上即有嘉兴市商业银行、广西北部湾银行和福州市商业银行等8家银行表达了强烈的认购意愿。成员行可以通过相互认购的方式，互相扶持以提升成员行的资金实力，从而突破业务发展瓶颈，实现业务规模的快速扩张。
五、推进了联合会运作机制建设。本次会议个成员行对联合会的发展机制进行了研讨，提出了在银团联合会内部建立标准化的银团贷款转让市场，提升银团联合会的合作层次；积极开展贷款互换，共享客户资源；开辟独具特色的专题研讨会，进行更加深入的合作和交流；丰富信息共享平台的内容，除了项目信息外，在行业研究、风险管理经验、客户风险预警、信贷政策投向等方面开展更多的信息共享等等。

各成员行代表充分利用本次会议，围绕着市场创新、营销创新、产品创新和管理创新等几个方面分享各自的创新成果和市场经验，会议收到了良好的成效，进一步推动了我行在跨区域经营和综合金融服务方面的工作进展。

